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GO-TO-MARKET

3 SINTOMI PER CAPIRE QUANDO IMPLEMENTARE UNA
FUNZIONE DI GO-TO-MARKET IN AZIENDA.

MARKETING E VENDITE: PARLATE DELLA STESSA AZIENDA?

Marketing e Vendite non sono sulla stessa frequenza: sebbene le
ragioni per cui cio si verifica possano essere diverse, la conseguenza e
che sul mercato arriva una rappresentazione dell’Azienda e dell'Offerta

che e lontana dal pensiero strategico, con implicazioni importanti sul
percepito dei clienti finali.

SAPETE DIRE DI NO?

Quando il contesto € in movimento e non si ha piena consapevolezza
del futuro, si tende ad appiattire le priorita, a non rinunciare a niente.

L'incertezza viene compensata dalla “foga di non perdersi nulla”,
mettendo tutto sullo stesso piano. Ma e nella capacita di scartare, piu

ancora che di aggiungere, che si gioca la vera partita imprenditoriale.
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